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De l'électricité au rabais pour les entreprises

Energie. Pour le moment, une seule entreprise bénéficie de la politique d'Hydro-Sherbrooke.

par Hugo Joncas > hugo.joncas@transcontinental.ca

SHERBROOKE - En 1908,
Sherbrooke municipalisait son
réseau de distribution d’élec-
tricité enle rachetant aux petites
entreprises qui I'explojtaient
jusqualors. Plus de 50 ans plus
tard, quand René Lévesque a
nationalisé I'électricité, il a
décidé de laisser aux munici-
palités les réseaux quelles
avaient acquis.

Aujourd’hui, cette décision
profite alamétropole estrienne,
quiaencaissé en 2006 environ
20 millions de dollars de profits
en provenance d’Hydro-
Sherbrooke. Lan dernier, la
Ville a décidé d'utiliser ses
neuf petites centrales hydro-
électriques et ses lignes de
distribution pour attirer des
entreprises. Pour celles qui
décident de s’installer ici,
Hydro-Sherbrooke accorde un
rabais sur I'électricité pour les

Pierre Fréchet, d'Hydro-
Sherbrooke, assure que les
citoyens ne seront pas pénalisés
par'électricité au rabais vendue
aux entreprises.

cing premieres années d’acti-
vité de Ventreprise.

Le rabais sur le tarif indus-
triel passe de 30 % la premicre
année 210 % la cinquiéme.

Pierre Fréchet, chef de la
division de la gestion énergé-
tique et de I'électrométrie, a
participé activement a la-mise
sur pied du programme. Pour
lui, les rabais sur I'électricité
sont une bonne fagon d’attirer
des entreprises a Sherbrooke,
sans pour autant hypothéquer
lesrevenus dela Ville: « Onva
quand méme faire de I'argent
avec les clients qui bénéficient
du programme. Nos citoyens
ne seront pas pénalisés. »

Un facteur de décision
Pour l'instant, une seule entre-
prise a bénéficié de ce rabais.
Il s’agit de Laboratoires Charles
River, qui construit un
centre d’essais précliniques
dans le parc biomédical de
Sherbrooke, a coté de ’hopital
Fleurimont.

Pierre Dagenais, directeur

général de la Société de
développement économique
de Sherbrooke, croit que la
nouvelle politique d’Hydro-
Sherbrooke a joué un role
important dans le choix de la
ville par I'entreprise.

Mais ce n'est pas lavis des
Laboratoires Charles River.

Pour Chris Perkins. vice-
président, le rabajs sur I'électri-
cité « n'a pas été un facteur
important » pour choisir la
ville. Cest plut6t la proximité
de Montréal et la présence de
main-d’ceuvre qualifiée qui ont
attiré I'entreprise.
Jean‘Thomas Bernard, écono-

miste des ressources naturelles
a I'Université Laval, met en
doute la pertinencela politique
d’Hydro-Sherbrooke. « Ca
m’étonnerait que ce soit un
facteur de localisation pour une
entreprise, dit-il. Ces rabais sont
une perte nette pour les contri-
buables sherbrookois. »




